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Undervisningsbeskrivelse 

Stamoplysninger til brug ved prøver til gymnasiale uddannelser 

	Termin
	Termin hvori undervisningen afsluttes: 
Maj - juni 2026

	Institution
	Det Blå Gymnasium, Varde

	Uddannelse
	Hhx

	Fag og niveau
	Afsætning A

	Lærer
e-mailadresse
	Gitte Høy Nielsen
gn@vardehs.dk

	Hold
	HHX3a25
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	Forløb 1

	Intro til faget samt Samfundsvidenskabelig metode og markedsanalyse

	Indhold
	Kernestof: M. Bregendahl m.fl.: Marketing – en grundbog i Afsætning, iBog, Systime 2023

Introduktion til afsætning
Samfundsvidenskabelig metode
· Kvantitative, kvalitative og komparative analysemetoder
· kildekritik
Intro til Markedsanalyse


Supplerende stof:
www.euromonitor.com
www.dst.dk
madometer.dk




	Omfang

	24 lektioner

	Særlige fokuspunkter
	Kompetencer, læreplanens mål, progression

Problembehandlingskompetence
Ræsonnementskompetence
Modelleringskompetence
Tankegangskompetence
Kommunikationskompetence
Databehandlingskompetence
Samfundsvidenskabelig metode

Eleverne blev introduceret til fagets indhold, kompetencer og metode. 


	Væsentligste arbejdsformer
	Klasseundervisning, individuelt arbejde, pararbejde
Elevfremlæggelser





	Forløb 2
	Den interne situation


	Indhold
	Kernestof: M. Bregendahl m.fl.: Marketing – en grundbog i Afsætning, iBog, Systime 2023

Supplerende stof

www.rynkeby.dk

Virksomhedsbesøg: https://dancecompanytwenty.dk/



	Omfang

	24 lektioner

	Særlige fokuspunkter
	Kompetencer, læreplanens mål, progression

Konkurrencedygtighed
Værdiskabelse
Virksomhedsbeskrivelser
BMC
Værdikæder
SW-delen af SWOT

Problembehandlingskompetence
Ræsonnementskompetence
Modelleringskompetence
Tankegangskompetence
Kommunikationskompetence
Databehandlingskompetence


	Væsentligste arbejdsformer
	Klasseundervisning/virtuelle arbejdsformer/projektarbejdsform/anvendelse af fagprogrammer/skriftligt arbejde
Elevfremlæggelser










	Forløb 3
	Den eksterne situation

	Indhold
	Kernestof: M. Bregendahl m.fl.: Marketing – en grundbog i Afsætning, iBog, Systime 2023
Supplerende stof:
Diverse artikler og hjemmesider
https://www.berlingske.dk/virksomheder/nethandel-sender-faetter-br-til-taelling
https://www.berlingske.dk/business/faetter-br-var-for-langsom-paa-tasterne
Om virksomheden Top-Toy

Dele af eksamensopgave om dagligvarebranchen (2021)

https://via.ritzau.dk/pressemeddelelse/carlsberg-lancerer-tuborg-lime?publisherId=90805&releaseId=124393
www.statistikbanken.dk
https://www.bryggeriforeningen.dk/

Kap. 14 om konkurrenceforhold fra Afsætning B & A
Af Mads W. Hjardemaal, Lasse Jensen, Noah Weiss
© Praxis Forlag A/S, København, 2022

Dokumentar: "Dem, der gjorde os til forbrugere" https://mitcfu.dk/mm/player/Default7.aspx?copydan=031410262000

Virksomhedsbesøg: Besøg ved Easyfood A/S, Kolding


	Omfang

	30 lektioner

	Særlige fokuspunkter
	Kompetencer, læreplanens mål, progression

Omverdensmodellen
PESTEL
OT-delen af SWOT

Købsadfærd – B2C og B2B

Problembehandlingskompetence
Ræsonnementskompetence
Modelleringskompetence
Tankegangskompetence
Kommunikationskompetence
Databehandlingskompetence


	Væsentligste arbejdsformer
	Klasseundervisning/virtuelle arbejdsformer/projektarbejdsform/skriftligt arbejde Elevfremlæggelser


Retur til forside

	Forløb 4

	Strategi 

	Indhold
	Kernestof: M. Bregendahl m.fl.: Marketing – en grundbog i Afsætning, iBog, Systime 2023

Supplerende stof:
Forskellige virksomhedsbesøg under studietur til Milano
Virksomhedsbesøg på KVIST Møbler, Årre

Podcast: Topchefernes strategi med Niels Lunde – om Rema1000 
https://topchefernesstrategi.podbean.com/e/henrik-burkal-rema-1000-her-er-formlen-pa-vores-succes/

https://journalisten.dk/derfor-har-rema1000-overhalet-lego-som-danmarks-bedste-brand/


	Omfang

	30 lektioner

	Særlige fokuspunkter
	Kompetencer, læreplanens mål, progression

SWOT
TOWS
Vision, mission, værdier
Porters generiske konkurrencestrategier
Ansoffs vækststrategier
Blue Ocean strategier

Problembehandlingskompetence
Ræsonnementskompetence
Modelleringskompetence
Tankegangskompetence
Kommunikationskompetence
Databehandlingskompetence

	Væsentligste arbejdsformer
	Klasseundervisning/virtuelle arbejdsformer/projektarbejdsform/skriftligt arbejde
Virksomhedsbesøg
Elevfremlæggelser
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	Forløb 5

	Segmentering, målgruppevalg og positionering

	Indhold
	Kernestof: M. Bregendahl m.fl.: Marketing – en grundbog i Afsætning, iBog, Systime 2023

Supplerende stof:
Diverse artikler
https://politiken.dk/kultur/medier/art5839294/Kan-du-kende-dig-selv-k%C3%A6re-l%C3%A6ser

www.statistikbanken.dk
http://conzoom.dk/
www.madometer.dk

https://finans.dk/erhverv/ECE12356979/lego-henter-20-pct-af-salget-fra-voksne-fans/?ctxref=forside
https://www.youtube.com/watch?v=MemgCeBBjog – om LEGO Masters


	Omfang

	30 lektioner

	Særlige fokuspunkter
	Kompetencer, læreplanens mål, progression

Segmentering
Målgrupper
Livsstilsmodeller
SMOK-model
Målgruppestrategier

Problembehandlingskompetence
Ræsonnementskompetence
Modelleringskompetence
Tankegangskompetence
Kommunikationskompetence
Databehandlingskompetence

	Væsentligste arbejdsformer
	Klasseundervisning/virtuelle arbejdsformer/projektarbejdsform/anvendelse af fagprogrammer/skriftligt arbejde/eksperimentelt arbejde

Elevfremlæggelser
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	Forløb 6
	Marketingmix

	Indhold
	Kernestof: M. Bregendahl m.fl.: Marketing – en grundbog i Afsætning, iBog, Systime 2023

Supplerende stof:
Dele af bogen Afsætning B & A Af Mads W. Hjardemaal, Lasse Jensen, Noah Weiss © Praxis Forlag A/S, København, 2022

Opgave om Shaping New Tomorrow – om international distribution:
https://www.youtube.com/watch?v=jEUAHHBj4Lw – video om SNT

Dele af bogen Markedskommunikation Michael Bregendahl, m.fl.: Systime 2023

Sæther Group: http://www.saether.dk/dk/
https://dgfs.dk/leverandoerkataloger/

Nørgaard Mikkelsen https://www.nmic.dk/

Webinar om TEMU
Field-study: dagligvarerbutikker i Varde
www.samvirke.dk
Dokumentar: Kundeklubberne lokker dig – Magasinet Penge  https://hval.dk/mitCFU/mm/player/?copydan=011701182155

	Omfang

	40 lektioner

	Særlige fokuspunkter
	Kompetencer, læreplanens mål, progression

Marketingmix – Produkt, Pris, Place, Promotion
Internationalisering af Marketingmix

Markedskortet, Push- og pull-strategi

Problembehandlingskompetence
Ræsonnementskompetence
Modelleringskompetence
Tankegangskompetence
Kommunikationskompetence
Databehandlingskompetence


	Væsentligste arbejdsformer
	Klasseundervisning/virtuelle arbejdsformer/projektarbejdsform/skriftligt arbejde
Elevfremlæggelser
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	Forløb 7

	Internationalisering

	Indhold
	Anvendt litteratur og andet undervisningsmateriale fordelt på kernestof og supplerende stof

Kernestof: M. Bregendahl m.fl.: Marketing – en grundbog i Afsætning, iBog, Systime 2023

Supplerende stof:

www.geert-hofstede.com

Data fra Euromonitor – Country Reports

Magasinet Penge DR ”Bliv global eller dø”

Jysk hjemmesider fra forskellige lande


	Omfang

	15 lektioner

	Særlige fokuspunkter
	Kompetencer, læreplanens mål, progression

Eksportmotiver
Eksportberedskab
Markedsudvælgelsesmetoder

Problembehandlingskompetence
Ræsonnementskompetence
Modelleringskompetence
Tankegangskompetence
Kommunikationskompetence
Databehandlingskompetence


	Væsentligste arbejdsformer
	Klasseundervisning/virtuelle arbejdsformer/projektarbejdsform/anvendelse af fagprogrammer/skriftligt arbejde

Elevfremlæggelser
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	Forløb 8

	Marketingplan

	Indhold
	Kernestof: M. Bregendahl m.fl.: Marketing – en grundbog i Afsætning, iBog, Systime 2023

Supplerende stof

Marketingplan - eksempel fra Trojka (Afsætning A1 4. udgave © 2017 Lene Jenrich, Lise Aarosin, Helle Villum Christensen og Trojka Gads Forlag)

Dele af Markedskommunikation Michael Bregendahl, m.fl.: Systime 2023

Virksomhedsbesøg: Hvidbjerg Strand Feriecenter, Blåvand


	Omfang

	10 lektioner

	Særlige fokuspunkter
	Kompetencer, læreplanens mål, progression

Situationsanalyse
Marketingplanen
Budget og effektmåling
Kontrol af marketingplanen
Sammenhæng mellem strategiprocessen og marketingplanen

Problembehandlingskompetence
Ræsonnementskompetence
Modelleringskompetence
Tankegangskompetence
Kommunikationskompetence
Databehandlingskompetence

	Væsentligste arbejdsformer
	Klasseundervisning/virtuelle arbejdsformer/projektarbejdsform/anvendelse af fagprogrammer/skriftligt arbejde/eksperimentelt arbejde

Elevfremlæggelser
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	Forløb 9

	Eksamensprojekt – marketingplan med selvvalgt fokus

	Indhold
	Kernestof: M. Bregendahl m.fl.: Marketing – en grundbog i Afsætning, iBog, Systime 2023

Supplerende stof:
Marketingplan - eksempel fra Trojka (Afsætning A1 4. udgave © 2017 Lene Jenrich, Lise Aarosin, Helle Villum Christensen og Trojka Gads Forlag)

Dele af Markedskommunikation Michael Bregendahl, m.fl.: Systime 2023

Casevirksomhed:
https://www.hvidbjerg.dk/ - COO Jacob Ladefoged og Marketing Trainee Helle Nielsen

Facebook
Instagram
Canva



	Omfang

	30 lektioner

	Særlige fokuspunkter
	Kompetencer, læreplanens mål, progression

Marketingplan for Hvidbjerg Strand Feriepark – selvvalgt aktivitet/kampagne

Problembehandlingskompetence
Ræsonnementskompetence
Modelleringskompetence
Tankegangskompetence
Kommunikationskompetence
Databehandlingskompetence


	Væsentligste arbejdsformer
	Klasseundervisning/projektarbejdsform/anvendelse af fagprogrammer/skriftligt arbejde/
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